PHILIP

Unternehmer mit Exit Erfahrung, Keynote Speaker, Autor



ALS UNTERNEHMER HABE ICH DIE IN MEINER FIRMA
DURCH EINEN STRATEGISCHEN VERKAUFSPROZESS
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DEN AUFTRAG BEEKOMMT DER,
DER BESSER VERKAUFT.










DIE

Mit 18 grtundete Philip Semmelroth eine Firma. Mit 40 verkaufte er die C&S —
Computer und Service GmbH an einen Investor. Uber 22 Jahre lernte er
,hands on“ Marketing & Verkauf, professionalisierte die Leistungserbringung
und optimierte den Cashflow.

Fokussiert auf Geschwindigkeit und Profitabilitat entwickelte er strategische
Vertriebsprozesse, die den Verkauf erklarungsbedurftiger Produkte- und
Dienstleistungen beschleunigen, Beratungsgesprache fakturierbar machen
und Abschlussquoten steigerte.

In mehr als 20 Jahren Praxiserfahrung identifizierte er die drei zentralen
Stellschrauben, um Gewinne zu steigern, Mitarbeiter leistungsfahiger zu
machen, Kunden zu begeistern und Ablaufe so zu systematisieren, dass er
aus dem Tagesgeschaft aussteigen konnte.

Dies erh6hte den Wert seines Unternehmens erheblich und heute teilt der
Reserveoffizier Philip Semmelroth seine Erfahrung in Keynotes, Workshops,
Seminaren ... online und offline mit Menschen, die neue Resultate erreichen
wollen.
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Finanzinvestor beteiligt sich an C&S aus Leverkusen
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e Ktiiner GFC Management: end Betelligunpygeselischaft hat Anfasg Okteber 7020 ein weiteres
Syitemhiut erwerben, die CAS Compuler und Service GmbH.

Jeder bekommt, was er verhandelt -
Erfolg entsteht durch Inszenierung

Mit der Ubernahme von C&S aus Leverkusen holt sich die GFC-Gruppe aus
K&ln ein auf Managed Services spezialisiertes Systemhaus ins Boot.
Dessen Kapithn segelte sowieso in fernen Landen, Ubergibt nun ein
prosperierendes Systemhaus - trotz Corona und eines Chefs, der sich
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ose Gesprache, ein konkreteres Zoom-Meeting, eine Einladung nach Hause zu

CAS-Inhaber Philip Semmelroth und ein paar Wochen spater ist man sich
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Mitarbeiter missen WOLLEN,
dann wird auch Leistung
sichtbar und durch das Wieder-
holen irgendwann GEKONNT
abrufbar.
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Standards  und Prozesse
machen auch Dienstleistungs-
unternehmen skalierbar, re-
duzieren Kosten und steigern
finanzielle Erfolge.

PRESENTATION

Uberzeugen Sie in Verkaufs-
gesprachen. Setzen Sie sich In
Wettbewerbssituationen durch.
Denn den Auftrag bekommt
der, der besser verkauft.
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FUR SELBSTVERSTANDLICHKEITEN
GIBT ES KEINEN POIAL.




VIELE TRAINIEREN VERTRIEE NUR,
WENN DIE KUNDEN DABEI SIND.




EIN EXPERTE,

HOLEN SIE SICH BEIDE.
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PHILIP

Philip Semmelroth steigert die Abschlussstarke von Vertrieblern,
entwickelt strategische Vertriebsprozesse und macht Firmen aus
unterschiedlichen Branchen profitabler.

Der Unternehmer hat seine erste Firma von der Grundung bis zum
Verkauf gefuhrt und zeigt heute Selbststandigen, Unternehmern und
Vertriebsexperten, wie sie finanzielle Grenzen verschieben und
schon fur Beratungen bezahlt werden.

Branchenubergreifend wird Philip von Finanzdienstleistern, Golfern,
Hoteliers, Bankern oder auch Industrieunternenmen mit
mehrstufigen Vertriebsprozessen gebucht, um Verkaufserfolge zu
steigern und mit strategischen Verkaufsprozessen Neukunden
einfacher und profitabler zu gewinnen.

UMSATZ UMSETZEN
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Philip Semmelroth - Privat




PHILIP SEMMELROTH



MOCHTEN SIE?
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Internationaler Speaker

Unternehmer, Business Strategie Experte, Verkaufsstratege

Verkauf
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WANN IST PHILIP SEMMELROTH DIE RICHTIGE WAHL?

 Wenn Sie fur Beratungen und die Erstellung von Angeboten bezahlt werden mochten.

 \Wenn Sie Losungen statt nur Produkte- und Dienstleistungen verkaufen wollen.

e \Wenn Sie technische und erklarungsbedurftige Projekte verkaufen wollen.
 \Wenn Sie Auldendienstler einsetzen, die ihre Abschlussguoten verbessern wollen.
 \Wenn Sie lhren Vertriebsprozess strategisch auf Profit optimieren mochten.

 \Wenn Sie weniger Angebote und mehr Auftragsbestatigungen schreiben mochten.






IN DER THEORIE
SIND PRAXIS
UND THEORIE
IDENTISCH.

PHILIP

TRAINIEREN SIE VERTRIEB NICHT NUR,
WENN KUNDEN DABEI SIND!



& IMPULSVORTRAGE




.Hartes Training,
leichtes Spiel.”

ZUu viele Verkaufer trainieren
Vertrieb nur, wenn Kunden
dabei sind.




~ZU VIELE SPRECHEN NUR UBER DAS
. ICH ZEIGE IHNEN DAS -




>Menschen machen nicht,
was man thnen sagt,
sondern, was man
thnen zeigt.“
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Keynotes in Englisch
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DIE TOP 3 KEYNOTES

DIE WAHRUNG DER FUR SELBSTVERSTANDLICH-
RICHTIG INSZENIERT
ZUKUNFT IST KEITEN GIBT ES KEINEN
VERKAUFEN
AUFMERKSAMKEIT POKAL

Weitere individuelle Themen, mal3dgeschneiderte Konzepte und Formate besprechen wir gerne mit Ihnen.




DIE WAHRUNG DER ZUKUNFT IST

AUFMERKSAMKEIT

Wer Sie nicht kennt, kann nichts bei lhnen kaufen! Wer sich nicht an Sie erinnert, kann Sie

nicht weiterempfehlen. In dieser Keynote zeigt Philip Semmelroth Ihnen besonders

erfolgreiche, praxisorientierte Strategien und wie Sie Verkaufschancen maximieren und
Profite deutlich steigern.

Schreiben Sie keine Angebote, sondern Auftragsbestatigungen.
Verkaufen Sie hochpreisige Produkte und Dienstleistungen einfacher.

Maximieren Sie als regionaler Marktfuihrer Ihre Verkaufschancen.



RICHTIG INSZENIERT VERKAUFEN

Wir bekommen im Leben nicht das, was wir verdienen, sondern, was wir verhandeln. Viele
Menschen sind ungeniugend vorbereitet. Philip Semmelroth zeigt in seiner Keynote
Strategien, wie Sie mit Personlichkeit Uberzeugen und Abschlussquoten nachweislich

steigern werden.

Den Auftrag bekommt der, der besser verkauft.

Unsichere Verkaufer vernichten mehr Umsatz als jede Wirtschaftskrise.

Wieso vom Azubi lUiber den Buchhalter bis zum Geschaftsfuhrer alle
verkaufen sollten.



FUR SELBSTVERSTANDLICHKEITEN
GIBT ES KEINEN POKAL

In dieser motivierenden Keynote zeigt Philip Semmelroth eindrucksvoll, wie der

Schlusselfaktor Selbstvertrauen den Leistungswillen von Menschen beeinflusst. Freuen Sie
sich auf einen spannenden Perspektivenwechsel zwischen Fiihrung, Motivation,

Teambuilding und der Antwort auf die Frage: Wer hat hier (in der Firma) eigentlich das
Kommando?

Erfolg ist eine Entscheidung

Mit Personlichkeit zum Alleinstellungsmerkmal

Vertrauen schafft Geschwindigkeit



Lassen Sie sich lhre individuelle

Keynote erstellen:

Themen wahlen Themen gewichten Keynote genief3en
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Erfolgreich wird,
wer Ruckschlage
meistert.




Veranderte Umstande erfordern neues Denken

Die Welt hat sich verandert. Unternehmen mussen jetzt:

Vertriebsstrategien Vertriebsprozesse Mitarbeiter fiir neue
Uberarbeiten! digitalisieren! Erfahrungen vorbereiten!
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Es gibt nur drei Wege, die verlorenen

Umsatze wieder zu gewinnen.

Motivieren Sie lhre
Bestandskunden dazu,
haufiger zu kaufen.

Gewinnen Sie mehr Steigern Sie lhre
Neukunden. Transaktionsvolumina.

MIT PHILIP SEMMELROTH WIRD DAS EINFACH!



»Ohne Abschlusse ist das
beste Marketing
wirkungslos.




"WER NICHT BEI DIR
BEIM WETTBEWERB!"
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Zweifel zerstoren mehr Traume als Fehler.
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BEWERTUNGEN
SEINER SEHR GUT

VVertriebliches Knowhow wird von Herrn Semmelroth anschaulich

(MEHR ALS 470 POSITIVE BEWERTUNGEN) und vor allem praxisorientiert vermittelt. Ich konnte fur mich

immer viel mithehmen.
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SEHR GUT

SEHR GUT

Philip Semmelroth ist nicht nur ein leidenschaftlicher und
inspirierender Redner, er bringt seinen Kunden echte Resultate.

s ook Bl Philip Semmelroth schafft es zu begeistern. Er vermittelt
eine klare Empfehlung!

professionell, und doch spannend, Inhalte und Ideen. Er schafft
es in kurzer Zeit die Zuhorer in den Bann zu ziehen. Ich bin von
ihm begeistert. Michael von der Lebensfreude-Academy,.

SEHR GUT SEHR GUT

Philip kenne ich personlich NOCH nicht, dennoch kann ich Ich hatte wieder einmal das groBartige Privileg, Philip

aufgrund zahlreicher, wertvoller und realistischer Youtube Videos Semmelroth zu lauschen. Die Art und Weise, wie er die Inhalte
beurteilen, dass Philip ein exzellenter Verkaufstrainer ist. Was seines Vortrages dem Zuhorer nahebringt, sind einmalig.
unterscheidet ihn von anderen VKT? Direkt und perspektivisch Besonders imposant finde ich, dass Herr Semmelroth seinen SEHR GUT
bringt mich Philip in eine deutlich bessere Abschlussquote und Content liefert, ohne eine einzige Power-Point-Folie zu

das beweist er in seinen Uberzeugenden Rollenspiele, welche die verwenden! So kann man sich als Zuhorer ausschlieBlich auf die
Realitat im Detail spiegeln. Der Fokus wird auf das Wesentliche wertvollen Worte Herrn Semmelrohts konzentrieren und Wissen

Philip Semmelroth ist ein Umsetzungsexperte fir jeden der
gelenkt und ich stimme Philip Semmelroth zu, wenn man eine N M | ST A sofort ins Tun kommen will und damit seinen Umsatz sichtbar
gute Losung hat, die man nicht verkaufen kann,_llst das so aus dem Armel schiitteln - sehr angenehm. Ich freue mich stmgern will. Er brilliert mit einer Klarheit und Redegewandthmt
unterlassene Hilfeleistung. Und das ist auch in Osterreich

strafbar! DANKE Philip !!!

schon auf die nachste Veranstaltung. Vielen Dank, Herr die atemberaubend ist.
Semmelroth und alles Gute.



Erfolg ist eine
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< (g) Mike Freiberg L zufrieden.
- 3. Februar - 22

Nach ner kleinen 30 tatigen unfr ligen Facebook
Pause nun endlich wieder zuriick.

In der Zeit habe ich natiirlich eine Menge erlebt neue
Eindrilicke gesammelt und Wissens Mehrwerte
erhalten!

Ich kann nur sagen es war ein Atemberaubendes
Seminar Wochenende vom 26-27. Januar mit dem
Master mind Phil ip Semmelroth und den Gast
Auftritten von Steffan Weigelt!

Man nimmt auf jeden Eall etwas mit fiir sich ich kann
es echt nur jedem empfehlen

Dieses Wochenende dominiert leider die Grippe meine
Tages Gestaltung aber das geht auch voriiber

‘ 551, Thomas Metzlaw
= 22 Min. - &
Zwei tolle Tage mit Philip Semmelroth. Hat sehr
gemacht und absolut zu empfehlen.

IWM Informationstechnik GmbH
"V 35d,. - &

Zweite Halbzeit des spannenden Trainings mit
dem Vertriebsexperten Philip Semmelroth.




PHILIP SEMMELROTH
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& Co. KG "Wilhelmstr. §5-67 = 53474 Bad Nevenah-Ahrwell ar

B+D Datentachnik @mbH  Libbecker StyaBe 211 32584 Lihne

Philip semmelroth
Weg 40 - 82024 Taufkirche,

Von—Diergardt—StraBe 9
An die
C&S- CUmputer und Service GmbH
C&S - Computer

51375 Leverkusen
Herrn P Semmelroth
g?g}?' Eréa 5 E:It-Slr. 9
R
DEUTSCH LA:;JSEN C'errn Semmequﬁ”d Service GmbH
S?Q'D'ergardt-Strage 9 syskonzept
75 LeVefkusEn Crusius, S_c.hallef GbR

n - Deuts

Tel.: 089/ 20 506 100

fice e
o) we@syskonzept.de

L&hne, 19.11.2019

Bad Meuenahr - Ahrweiler, 22.02.2017

Referenz zur Schulungsmaﬂnahme Vertrieb
Taufkirchenl 30. 01201 -

Referenz zum Vertriebstraining am 14.11.2016
Referenz zum

Vertriebstraining am27.01.20
.01.2017

Seit fast 30 Jahren entwickeln und vertreiben wir innovative [T-Lasungen fiir den Handel und die

industrie.

Am 17.05. und 18.05.2019 pesuchten wir zusammen mit der Firma IWM lnformationsteohnik GmbH
aus Plettenberg ein Seminar bei Herm Philipp Semmelroth zum Thema ,,‘lnfrastrukturanalysen. Das
Seminar richtete sich in erster Linie an die Techniker und Consultants unserer Unternehmen.

1 hervorragender Weise samtliche Teilnehmer, trotz unterschiediicher

haltungen, abzuholen. Durch seine lockere und interaktive Art der

Es gelang Herm semmelroth i
th dafiir, dass die Inhalte bei allen Teilnehmern als gut

Vorkenntnisse und Erwartungs
seminardurchfihrung sorgte Herr Sammelro
verstandlich wahrgenommen wurden.

snnen wir, auch im Namen

rzweilig. Abschliefiend k
emmelroth — gerne wieder!

inar gestaltete sich sehr ku
Ein Seminar mit Philip St

Das gesamte Sem
on IWM, sicherlich sagen:

unserer Kollegen V

Guten Tag Herr Semmelroth,

rsj::lug der Praxis fur die Praxis -
em onstrierten unseren Verk3 |
=l L n Ver gufem eindrucksvoll, wie di
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Vielen Dank!

Herzliche Griike aus d
em Ah
Horst Kiaes GmbH 6. Go. KG oo sendetionen

Sehr geehrter Herr Semmelroth

Wir waren be

Thema lebe geistert von Ihrem

n und sich sch Vertriebstraini
= > ing. Man m
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I : ie fir dieses
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Das bringt schnell frischen
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5+?;;§jat?ntechmk GmbH, lane ot
ppa. Markus Klaes

hafisfihrer-
02641/908-1630 | mklaes@klaes.com

‘a.‘n\d"_"-‘aé‘- Schaller

Horst Klaes GmbH § Co, R
Kreissparkasse Abrweiler; Konto 20

Telefon 05732 974040 B+D Datentechnik GmbH

info@bd-datentechnik.de
Telefax 05732 974069 Labbecker Strade 211
30584 Lohne
Seschiifisibrar:
Alexander Crusius
mevmr:mﬂmnk

Andreas Schatier
IBAM: DE3970020:

Sitz der Gesellschaft Lohne Geschaftstihrer-/in
Thomas Dammeier vw.bd—datenlechnik.de

Amitsgericht Bad Oeynhausen

HRB 2145 Kirsten Grotegut
Sparkasse Herford BLZ 484 50120 Konto 240 970 D04 1B
Volksbank Bad Daynhausen-Heﬂord oG BLZ 494 900 70 Konto 708 452 500

UniCredit Milnchen isgenicht Minchen
Amisgericht Miy fr

AN DE34 4945 0120 0240 9700 04 BIC WLAHDEA4XXX
C GENODEM1 HFV
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|BAN DESS 4948 0070 0706 4525 00 Bl
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Marklp!

An
Philip semmelroth

27.07.2020

Vielen Dank fur deine impulse

Lieber Philip, | o
i dir noch einmal pedanken fur deine {mpulse, die du mif |
i

ich mochte mich bei dif nof
ich mdc! hauf gibst.

: inare zu
deiner Seminar ne hat mich nach vorne

iedes einzel _
re und jede ger verlorene Nerven g

. ina i
IT-Semi g, went

hr Umsatz bzw. Ertra
hgerﬂlte\t-

einigen deiner
ehr Freizeit, me
ach nur mal wac

Ich war schon auf
ebracht. Seiesm

Mitarbeitern oder einf funffach rein

ts nach 6 Wochen den Ertrag

‘ : L
nar konnte ich bere nicht gemacht hatte.

mi
zten Se fe, die ich sonst

inem let 5
Mach dein tzliche Werkau

holen durch zusd
Vielen lieben Dank.

Mit freundlichen Grifsen

T

Tobias Pfenninger

& Semvice Pfenninger GmbH waaw. pfenn nger-'tde Geschafts uhirer. Tobias
arkiplatz o e ; - : - misge icht A sback
Markiplatz K)QE.?\ 6839 0 Al :

g1710 Gunzenhausen info@ptenninger-it de

Michgehl & Partner

mmm Kanzlei. IT. Einfach. Sicher.

RA-MICRO

Michgehi 8 Partrer Gt i den Bafnglesen & 41356 Hordwalde

Philip Semmelroth
Von-Diergardt-StraRe 9

51375 Leverkusen

17.September 2019
Empfehlungsschreiben

Wir haben Philip Semmelroth ofter als Speaker auf Events oder als Referent in offenen Seminaren
erlebt und uns 2018 entschlossen, ihn intern flr die Weiterbildung unseres Vertriebsteams zu
buchen. In einem initialen Briefing haben wir uns lber die Ausgangssituation qualitativ und
quantitative Gedanken gemacht und zusammen eine auf unsere Bediirfnisse ausgerichtete
Trainingsmaknahme definiert.

Die Michgehl & Partner GmbH ist ein deutschlandweit agierendes Unternehmen mit
Vertriebsmitarbeitern in Nordwalde, Dusseldorf und Minchen. Unser Vertriebsteam besteht aus
hachst unterschiedlichen Charakteren mit ihren jeweiligen Stérken und Schwéchen. Philip
Semmelroth ging auf jeden Teilnehmer individuell ein, gab praxisrelevante Tipps und
Handlungsempfehlungen, um den Verkaufserfolg zu steigern. Bereits nach dem ersten Training
konnten wir bei einigen Mitarbeitern eine deutliche Leistungs- und Motivationsverdanderung

feststellen.

Besonders gut gefallen hat uns zum einen, dass es klare ,Hausaufgaben” fiir die Zeit zwischen den
Trainingstagen gab, an denen jeder individuell arbeiten solite. Zum anderen, dass die Mitarbeiter
diese so gewissenhaft bearbeitet haben, weil der Mehrwert fiir alle deutlich erkennbar war. Die
Feedbacks der Mitarbeiter zum Training waren ausnahmslos positiv. Semmelroth versteht es,
Menschen zu begeistern und kann relevante Inhalte didaktisch gekonnt vermitteln.

Mit freundlichen GriRen

Dipl.-Kffm. Holger Esseling

~ Geschaftsfiihrer

Plenninger Michgehl & Partner GmbH

Volksbank Greven

Kreissparkasse Steinfurt
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ACHTUNG




ACHTUNG!

Mit einem umfangreich ausgestatteten
Streaming Studio mit exzellentem Ton
und professioneller Videotechnik inkl.
Greenscreen lassen sich Vortrage,
Workshops, Trainings und Einzel-
coachings  kurzfristig  organisieren,
abwechslungsreich  und  nachhaltig
umsetzen.



ACHTUNG!

Vor allem flur mehrteilige Events war es
mir wichtig, sicherzustellen, dass ich
kurzfristig, schnell und wirksam mit den
Tellnehmern arbeiten kann.

Denn gerade Vertriebstrainings mit
Follow-up-Sessions sind aktuell sehr
gefragt und sinnvoll.




ACHTUNG!

Wie In meinen Live-Vortragen versuche
iIch auch bei Online - Events immer, das
Publikum aktiv mit einzubinden.

Daher nutze ich zahlreiche Kameras
und Monitore, um nicht nur alle
Teillnehmer jederzeit zu sehen.

Sondern durch Positionswechsel auch
die Dynamik der Live-Events oder die
Arbeit mit einem Flipchart erlebbar zu
machen.




WER SIE , KANN

BEI IHNEN






"DIE FAHIGKEITEN, KUNDEN ZU BEGEISTERN, WIRD
VOR ALLEM IN FAVLY
WETTBEWERBSVORTEIL WERDEN."

- Philip



EIN EXPERTE,
HOLEN SIE SICH BEIDE.
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So nehmen Makler ihren Kunden die
Unsicherheit!

el

lukte verkaufen will, mus

chen — in kritischen Zeiten ist das nun mal: ¢

PRESSESTIMMEN

Griinder sind
Kapitiine einer
Vertriebsflotte.

Startup
S Vallgym.s

Nicht warten - starten!

Mit Vertriebspower den Wettbewerb tiberholen

Text: Philip Semr

ber Bande spielen: Synergien
und Multiplikatoren nutzen
L 1}

70 | StartupValley O

SHAPEUP

BUSINESS

Vertrieb als Erfolgstreiber in der Krise

MNeben der Kommunikation mit den Mitgliedern ist die Ansprac
Erfolgsfaktor fiir je udio. Aber kann man diesen Kommunikationserfolg auch in Kr
steuern?

nnen, wenn dll'_‘ ge

s der Vertriebs

nn man
igt. Das betrifft zum einen die Hygienemaln

ungewolltes Pflichtprogramm. Denn durch Engagement fiir die Sicherheit und Gesundheit

Mitglieder zeigt dein Studio auf perfekte Art und Weise, wie wichtig sie dir sind. Es lohnt sich also

durchaus, etwas mehr zu machen, als in den verschiede s Studios ctionsmittel

llen, die dann im Eifer des

Vielleicht noch wicht d - aglichkeiten, die sich erst durch die Corona-Pandemie

ergeben. Denn die damit verbundene st auch eines der besten Argumente seit

Langem, aktiv etwas fiir die eigene Fitr as verlangt nach einer Studiockampagne, die den

kl'.mfllgl Kundun L:.ldrr”ﬂ g {_ rona sein kl‘."”.]-l.
so Semmelroth. Trauen Sie sich, das Thema knack rusprechen iel mit einer
Formulierung wie dieser: Kommen

Anpassungen im Ess- und Bewegungsverhalten lhre Abwehrkr

In einer Krise dirfen Unternehmen auch einmal besonderen Se ben Sie den Leuten je

die Chance, etwas gratis in Anspruch zu nehmen und sich dad he Angebot zu
inter en”, so Semmelroth. Wenn s it rber ehe trauen, jetzt in
Werbekampagnen zu in

E'-ummungub-::tcn punklun.
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PHILIP SEMMELROTH

Premium Speakers

Meet Live GmbH

61231 Bad-Nauenheim

+49 6032 785 93 93
welcome@premium-speakers.com
WWW.premium-speakers.com



