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Unternehmer mit Exit Erfahrung, Keynote Speaker, Autor



ALS UNTERNEHMER HABE ICH DIE ABSCHLUSSQUOTEN IN MEINER FIRMA
DURCH EINEN STRATEGISCHEN VERKAUFSPROZESS AUF ÜBER 90%
GEBRACHT.



DEN AUFTRAG BEKOMMT DER,
 DER BESSER VERKAUFT.







Mit 18 gründete Philip Semmelroth eine Firma. Mit 40 verkaufte er die C&S –
Computer und Service GmbH an einen Investor. Über 22 Jahre lernte er
„hands on“ Marketing & Verkauf, professionalisierte die Leistungserbringung
und optimierte den Cashflow.  

Fokussiert auf Geschwindigkeit und Profitabilität entwickelte er strategische
Vertriebsprozesse, die den Verkauf erklärungsbedürftiger Produkte- und
Dienstleistungen beschleunigen, Beratungsgespräche fakturierbar machen
und Abschlussquoten steigerte. 

In mehr als 20 Jahren Praxiserfahrung identifizierte er die drei zentralen
Stellschrauben, um Gewinne zu steigern, Mitarbeiter leistungsfähiger zu
machen, Kunden zu begeistern und Abläufe so zu systematisieren, dass er
aus dem Tagesgeschäft aussteigen konnte. 

Dies erhöhte den Wert seines Unternehmens erheblich und heute teilt der
Reserveoffizier Philip Semmelroth seine Erfahrung in Keynotes, Workshops,
Seminaren … online und offline mit Menschen, die neue Resultate erreichen
wollen.

DIE STORY



VERKAUFT



DAS 3P-SYSTEM

PEOPLE PROCESS PRESENTATION
Mitarbeiter müssen WOLLEN,
dann wird auch Leistung
sichtbar und durch das Wieder-
holen irgendwann GEKONNT
abrufbar.

Standards und Prozesse
machen auch Dienstleistungs-
unternehmen skalierbar, re-
duzieren Kosten und steigern
finanzielle Erfolge.

Überzeugen Sie in Verkaufs-
gesprächen. Setzen Sie sich in
Wettbewerbssituationen durch.
Denn den Auftrag bekommt
der, der besser verkauft.



Du bekommst nicht das,
was Du verdienst...

...sondern das,
was Du verhandelst.

Wie gut bist Du vorbereitet?



FÜR SELBSTVERSTÄNDLICHKEITEN
GIBT ES KEINEN POKAL.



VIELE TRAINIEREN VERTRIEB NUR,
WENN DIE KUNDEN DABEI SIND.



EIN EXPERTE, ZWEI BÜCHER, 
HOLEN SIE SICH BEIDE.



Philip Semmelroth steigert die Abschlussstärke von Vertrieblern,
entwickelt strategische Vertriebsprozesse und macht Firmen aus
unterschiedlichen Branchen profitabler.  

Der Unternehmer hat seine erste Firma von der Gründung bis zum
Verkauf geführt und zeigt heute Selbstständigen, Unternehmern und
Vertriebsexperten, wie sie finanzielle Grenzen verschieben und
schon für Beratungen bezahlt werden. 

Branchenübergreifend wird Philip von Finanzdienstleistern, Golfern,
Hoteliers, Bänkern oder auch Industrieunternehmen mit
mehrstufigen Vertriebsprozessen gebucht, um Verkaufserfolge zu
steigern und mit strategischen Verkaufsprozessen Neukunden
einfacher und profitabler zu gewinnen.

PHILIP SEMMELROTH

UMSATZ KOMMT VON UMSETZEN 



27 Länder
5 Kontinente
2 Sprachen (DE/ENG)
2 Studienabschlüsse

Dipl.Kfm. (FH) – Deutschland
MBA – USA (Stipendium)

Ein Unternehmer
Ein Vertriebsstratege
IHR Keynote Speaker



Philip Semmelroth - Privat



PHILIP SEMMELROTH



PHILIP SEMMELROTH

MEHR ZEIT MEHR KUNDEN  MEHR GEWINN

MÖCHTEN SIE?



Internationaler Speaker Verkauf

SelbstvermarktungFührungStrategieMotivation

Unternehmer, Business Strategie Experte, Verkaufsstratege



Wenn Sie für Beratungen und die Erstellung von Angeboten bezahlt werden möchten.

Wenn Sie Lösungen statt nur Produkte- und Dienstleistungen verkaufen wollen.
 
Wenn Sie technische und erklärungsbedürftige Projekte verkaufen wollen.

Wenn Sie Außendienstler einsetzen, die ihre Abschlussquoten verbessern wollen.

Wenn Sie Ihren Vertriebsprozess strategisch auf Profit optimieren möchten.
 
Wenn Sie weniger Angebote und mehr Auftragsbestätigungen schreiben möchten.

Veränderte Umstände erfordern neues DenkenWANN IST PHILIP SEMMELROTH DIE RICHTIGE WAHL?





IN DER THEORIE
SIND PRAXIS 
UND THEORIE 
IDENTISCH.

IN DER PRAXIS 

NICHT!

TRAINIEREN SIE VERTRIEB NICHT NUR, 
WENN KUNDEN DABEI SIND!

PHILIP SEMMELROTH



KEYNOTES & IMPULSVORTRÄGE



„Hartes Training,
leichtes Spiel.“

Zu viele Verkäufer trainieren
Vertrieb nur, wenn Kunden

dabei sind.



„ZU VIELE SPRECHEN NUR ÜBER DAS
WARUM. ICH ZEIGE IHNEN DAS WIE."



„Menschen machen nicht,
was man ihnen sagt,

sondern, was man
ihnen zeigt.“



Keynotes in Deutsch





Keynotes in Englisch





ACHTUNG! AUCH 100% ONLINE



DIE TOP 3 KEYNOTES

DIE WÄHRUNG DER
ZUKUNFT IST

AUFMERKSAMKEIT

RICHTIG INSZENIERT
VERKAUFEN

FÜR SELBSTVERSTÄNDLICH-
KEITEN GIBT ES KEINEN

POKAL

Weitere individuelle Themen, maßgeschneiderte Konzepte und Formate besprechen wir gerne mit Ihnen.



DIE WÄHRUNG DER ZUKUNFT IST
AUFMERKSAMKEIT

Wer Sie nicht kennt, kann nichts bei Ihnen kaufen! Wer sich nicht an Sie erinnert, kann Sie
nicht weiterempfehlen. In dieser Keynote zeigt Philip Semmelroth Ihnen besonders
erfolgreiche, praxisorientierte Strategien und wie Sie Verkaufschancen maximieren und
Profite deutlich steigern.

Schreiben Sie keine Angebote, sondern Auftragsbestätigungen.

Verkaufen Sie hochpreisige Produkte und Dienstleistungen einfacher.

Maximieren Sie als regionaler Marktführer Ihre Verkaufschancen.



RICHTIG INSZENIERT VERKAUFEN

Wir bekommen im Leben nicht das, was wir verdienen, sondern, was wir verhandeln. Viele
Menschen sind ungenügend vorbereitet. Philip Semmelroth zeigt in seiner Keynote
Strategien, wie Sie mit Persönlichkeit überzeugen und Abschlussquoten nachweislich
steigern werden.

Den Auftrag bekommt der, der besser verkauft.

Unsichere Verkäufer vernichten mehr Umsatz als jede Wirtschaftskrise.

Wieso vom Azubi über den Buchhalter bis zum Geschäftsführer alle 
verkaufen sollten.



FÜR SELBSTVERSTÄNDLICHKEITEN
GIBT ES KEINEN POKAL

In dieser motivierenden Keynote zeigt Philip Semmelroth eindrucksvoll, wie der
Schlüsselfaktor Selbstvertrauen den Leistungswillen von Menschen beeinflusst. Freuen Sie
sich auf einen spannenden Perspektivenwechsel zwischen Führung, Motivation,
Teambuilding und der Antwort auf die Frage: Wer hat hier (in der Firma) eigentlich das
Kommando?

Erfolg ist eine Entscheidung

Mit Persönlichkeit zum Alleinstellungsmerkmal

Vertrauen schafft Geschwindigkeit



Lassen Sie sich Ihre individuelle
Keynote erstellen:

Themen wählen Themen gewichten Keynote genießen

Hochpreisig
 verkaufen

Erfolgsfaktor
Mindset

Prozesse und
Standards

Abschlussquoten
steigern

Besser verkaufen

Reputation und
Empfehlungen

Persönlichkeits-
entwicklung

PR und Marke

Motivation &
Führung



Erfolgreich wird,
wer Rückschläge

meistert.



überarbeiten!
Vertriebsstrategien Vertriebsprozesse

digitalisieren!
Mitarbeiter für neue

Erfahrungen vorbereiten!

Die Welt hat sich verändert. Unternehmen müssen jetzt:

Veränderte Umstände erfordern neues DenkenVeränderte Umstände erfordern neues Denken

MIT PHILIP SEMMELROTH WIRD DAS EINFACH!



Gewinnen Sie mehr
Neukunden.

Steigern Sie Ihre
Transaktionsvolumina.

Motivieren Sie Ihre
Bestandskunden dazu,

häufiger zu kaufen.

Veränderte Umstände erfordern neues Denken
Es gibt nur drei Wege, die verlorenen 
Umsätze wieder zu gewinnen.

MIT PHILIP SEMMELROTH WIRD DAS EINFACH!



„Ohne Abschlüsse ist das
beste Marketing

wirkungslos.“



"WER NICHT BEI DIR KAUFT,
KAUFT BEIM WETTBEWERB!"









„Dein Leben. Deine Regeln.“



BEKANNT AUS



Zweifel zerstören mehr Träume als Fehler.



KUNDENSTIMMEN



OFFIZIELLE BEWERTUNGEN 
SEINER VORTRÄGE
(MEHR ALS 470 POSITIVE BEWERTUNGEN)



Erfolg ist eine
Entscheidung.



KUNDENSTIMMEN



PHILIP SEMMELROTH



KUNDENSTIMMEN



Menschen freuen sich über Inspiration. Doch
sie wünschen sich Ergebnisse.





KUNDENSTIMMEN



ACHTUNG! AUCH 100% ONLINE



ACHTUNG! AUCH 100% ONLINE

Mit einem umfangreich ausgestatteten
Streaming Studio mit exzellentem Ton
und professioneller Videotechnik inkl.
Greenscreen lassen sich Vorträge,
Workshops, Trainings und Einzel-
coachings kurzfristig organisieren,
abwechslungsreich und nachhaltig
umsetzen. 



ACHTUNG! AUCH 100% ONLINE

Vor allem für mehrteilige Events war es
mir wichtig, sicherzustellen, dass ich
kurzfristig, schnell und wirksam mit den
Teilnehmern arbeiten kann.

Denn gerade Vertriebstrainings mit
Follow-up-Sessions sind aktuell sehr
gefragt und sinnvoll.



ACHTUNG! AUCH 100% ONLINE

Wie in meinen Live-Vorträgen versuche
ich auch bei Online - Events immer, das
Publikum aktiv mit einzubinden. 

Daher nutze ich zahlreiche Kameras
und Monitore, um nicht nur alle
Teilnehmer jederzeit zu sehen. 

Sondern durch Positionswechsel auch
die Dynamik der Live-Events oder die
Arbeit mit einem Flipchart erlebbar zu
machen.



WER SIE NICHT KENNT, KANN
NICHTS BEI IHNEN KAUFEN



„Von den Besten lernen“



"DIE FÄHIGKEITEN, KUNDEN ZU BEGEISTERN, WIRD
VOR ALLEM IN ZEITEN DER DIGITALISIERUNG ZUM
WETTBEWERBSVORTEIL WERDEN."
- Philip Semmelroth



EIN EXPERTE, ZWEI BÜCHER, 
HOLEN SIE SICH BEIDE.





PRESSESTIMMEN



PRESSESTIMMEN



PRESSESTIMMEN



PRESSESTIMMEN



PRESSESTIMMEN



PRESSESTIMMEN



PRESSESTIMMEN



TERMINE &
BUCHUNGSANFRAGEN
PHILIP SEMMELROTH

Premium Speakers 
Meet Live GmbH
61231 Bad-Nauenheim
+49 6032 785 93 93
welcome@premium-speakers.com
www.premium-speakers.com


